
 

 

SELEZIONE DELL'OFFICIAL INSURANCE SUPPLIER E SPONSOR DELLA LEGA 

NAZIONALE PROFESSIONISTI SERIE B 

STAGIONI SPORTIVE 2026/2027 – 2027/2028 – 2028/2029 

 

Premessa 

La Lega Nazionale Professionisti Serie B (di seguito "LNPB"), con sede in Milano, via 

Ippolito Rosellini 4, è un'associazione privata riconosciuta di cui fanno parte le Società 

Sportive affiliate alla Federazione Italiana Giuoco Calcio (“FIGC”) che partecipano al 

Campionato di Serie B.  

 

Art. 1 - Oggetto 

La LNPB intende selezionare uno o più partner assicurativi per il triennio sportivo 

2026/2029, attraverso una procedura suddivisa in due opzioni distinte, che possono 

essere aggiudicate separatamente o congiuntamente: 

• opzione A - servizi assicurativi, per la selezione di un "Official Insurance 

Supplier" incaricato della gestione delle coperture assicurative della LNPB. 

• opzione B - partnership commerciale e di sponsorizzazione, per la selezione 

di un "Official Insurance Sponsor" che legherà il proprio marchio alle attività 

di comunicazione della LNPB, con facoltà di sviluppare opportunità 

commerciali B2C. 

 

I partecipanti potranno presentare la propria offerta per: 

i. la sola opzione A; 

ii. la sola opzione B; 

iii. entrambe le opzioni A e B (offerta congiunta). 

 

Qualora un unico soggetto si aggiudichi entrambe le opzioni, assumerà la qualifica 

unica e onnicomprensiva di "Official Insurance Partner della Lega B". In caso di 

aggiudicazione separata, i partner selezionati assumeranno rispettivamente le 



 

 

qualifiche di "Official Insurance Supplier" (opzione A) e "Official Insurance Sponsor" 

(opzione B). 

 

Il presente documento costituisce un invito a manifestare interesse e non una 

proposta contrattuale ai sensi dell'art. 1326 c.c., né un'offerta al pubblico ai sensi 

dell'art. 1336 c.c. 

 

La ricezione delle proposte non comporta per la LNPB alcun obbligo di contrarre, 

restando libera di non procedere all'assegnazione qualora le offerte ricevute non 

fossero ritenute adeguate secondo una insindacabile valutazione da parte della 

stessa, che non dovrà essere accompagnata da alcuna motivazione. 

 

La procedura è aperta a primarie compagnie di assicurazione autorizzate a operare 

in Italia; è altresì consentita la partecipazione di broker regolarmente iscritti al 

Registro Unico degli Intermediari (RUI), le cui proposte, pur ammissibili, saranno 

valutate in via subordinata rispetto a quelle presentate direttamente dalle 

compagnie assicurative. 

 

Nel caso di successiva stipula dell’accordo, dato il carattere fiduciario del rapporto, è 

fatto espresso divieto al/ai partner aggiudicatario/i di cedere, in tutto o in parte, il/i 

contratto/i di partnership o di servizi da esso derivanti. Ogni atto in violazione del 

presente divieto sarà nullo e darà diritto alla LNPB di risolvere il contratto per 

inadempimento, fatto salvo il risarcimento del danno. 

 

Art. 2 - Durata dell'incarico 

L'accordo di partnership avrà durata dalla data di sottoscrizione dell’accordo e per 

tre (3) stagioni sportive: 

 

• stagione sportiva 2026/2027; 

• stagione sportiva 2027/2028; 



 

 

• stagione sportiva 2028/2029; 

 

con scadenza al 30.06.2029. 

 

La durata indicata si applica indistintamente a entrambi le opzioni. È espressamente 

escluso il rinnovo automatico del contratto al termine del triennio. 

 

Art. 3 – Opzione A: ambito dei servizi 

Il partner selezionato sarà chiamato a collaborare con la LNPB su diverse aree di 

servizio, con differenti livelli di impegno, e a sottoscrivere un accordo di partnership 

strategica che comprende un pacchetto di benefit e opportunità in visibilità. 

 

Il partner aggiudicatario per l’opzione A si impegna a fornire a LNPB le seguenti 

coperture assicurative: 

• Infortuni Dipendenti e Consulenti; 

• RC Autopullman; 

• RCT/O Lega + RCT Delegati in missione; 

• Uffici RCT/Incendio; 

• Infortuni Giovani di serie e Staff tecnico; 

• RC Amministratori (D&O) primo rischio; 

• RC Amministratori (D&O) massimale in eccesso; 

• Infortuni Delegati in missione (funzionari di coordinamento gara). 

 

Il partner selezionato, inoltre, avrà l'opportunità di proporsi come interlocutore 

privilegiato per le esigenze assicurative dei Club associati alla LNPB. La Lega faciliterà 

il contatto e la presentazione di prodotti dedicati, ma non assume alcun obbligo per 

conto dei Club, i quali manterranno piena autonomia decisionale nelle loro scelte 

assicurative. Le aree di potenziale interesse per i Club includono, a titolo meramente 

esemplificativo: 

• Infortuni Tesserati; 



 

 

• RC verso Terzi; 

• Infortuni Professionali; 

• Invalidità Professionale; 

• RCT Atleta Professionista; 

• RC Stadio; 

• RC impianti di allenamento; 

• Incendio e furto (store e sedi); 

• Automezzi; 

ovvero ulteriori ambiti di copertura dei quali i Club dovessero necessitare. 

 

Il partner selezionato, infine, potrà esplorare, in collaborazione con la LNPB e i suoi 

Club - senza che sorga in capo a Lega B alcun onere di perseguire tale attività - lo 

sviluppo di garanzie fideiussorie assicurative per adempimenti quali l'iscrizione al 

campionato e il rispetto delle norme sul contenimento dei costi. 

 

Il partner avrà la possibilità di abbinarsi a LNPB come “Official Insurance Supplier”. 

 

Art. 4 – Opzione B: Ambito dei Servizi 

Al partner selezionato per l’opzione B sarà conferita la qualifica di "Official Insurance 

Sponsor", o in caso di aggiudicazione congiunta all’opzione A di “Official Insurance 

Partner della Lega B”.  

 

L'accordo include un pacchetto di diritti di visibilità e attivazione, che comprende, tra 

gli altri: 

• utilizzo dello status sopradetto e di un logo congiunto; 

• presenza su canali di visibilità degli stadi; 

• presenza sulla piattaforma televisiva LaB Channel; 

• presenza sul sito e sui canali social della LNPB e dei Club; 

• esposizione sui LED bordocampo durante tutte le partite del Campionato 

Serie BKT; 



 

 

• biglietti, accessi hospitality, walk-about e altre esperienze esclusive. 

 

ll partner aggiudicatario dell’opzione B avrà il diritto, nel settore merceologico 

assicurativo, di sviluppare, in collaborazione con LNPB, iniziative commerciali e di 

marketing B2C (Business-to-Consumer) rivolte alla base dei tifosi dei Club associati. 

Tali iniziative potranno includere, a titolo esemplificativo: 

 

• creazione e promozione di prodotti assicurativi co-branded o dedicati (es. 

"Polizza del Tifoso") per la copertura di rischi legati alla vita privata (casa, 

auto, infortuni, salute) o all'esperienza da supporter (es. assicurazione 

biglietto, polizza viaggio per le trasferte); 

• offerte e scontistiche riservate ai possessori di abbonamenti o tessere di 

fidelizzazione dei Club, veicolate da LNPB; 

• campagne di marketing digitale e lead generation attraverso i canali web e 

social di LNPB; 

• eventuali attività promozionali e di engagement presso gli stadi durante le 

partite (es. corner informativi, concorsi a premio), se concesse dai club. 

 

LNPB si impegna a supportare il partner nella definizione e implementazione di tali 

strategie, facilitando il dialogo con i Club associati e mettendo a disposizione i propri 

asset di comunicazione, secondo modalità da concordare nel contratto di 

partnership, senza tuttavia assumere alcuna obbligazione di risultato, ma garantendo 

esclusivamente un impegno di best effort, restando inteso che la decisione finale in 

merito alle attività gestite direttamente dai singoli Club è rimessa alla discrezionalità 

di questi ultimi. 

 

Art. 5 - Requisiti di Partecipazione 

Il partner dovrà dimostrare di possedere i seguenti requisiti, differenziati a seconda 

della opzione per cui si presenta l'offerta 

 



 

 

A) Requisiti per l’opzione A (e per l'offerta congiunta A+B): 

 

• essere una Compagnia di primario livello autorizzata all'esercizio dell'attività 

assicurativa in Italia ai sensi della normativa IVASS, oppure, in subordine, un 

Broker iscritto alla Sezione B del RUI; 

• comprovata solidità finanziaria, adeguata capacità patrimoniale e rating di 

affidabilità commisurato ai rischi da gestire; 

• documentata esperienza nel settore sportivo professionistico, con particolare 

riferimento alla gestione di rischi complessi e sinistri in contesti agonistici; 

• impegno a garantire la continuità delle coperture assicurative senza 

interruzioni tra le polizze in scadenza e le nuove emissioni, assicurando 

assistenza nella fase di transizione, gestione dei sinistri e supporto tecnico-

amministrativo; 

• disponibilità a istituire un team dedicato alla LNPB, con referenti identificati e 

garanzia di tempi di risposta certi per la gestione delle polizze, l'apertura e la 

liquidazione dei sinistri, che comprenda, altresì, consulenza normativa e 

regolamentare e assistenza informativa; 

• pieno rispetto delle normative di settore (IVASS, GDPR, antiriciclaggio) e 

impegno a operare in modo da non arrecare danno d'immagine alla LNPB, ai 

suoi Club e alle sue competizioni. 

 

B) Requisiti per la solo opzione B: 

 

• essere una Compagnia di primario livello autorizzata all'esercizio dell'attività 

assicurativa in Italia ai sensi della normativa IVASS, oppure, in subordine, un 

Broker iscritto alla Sezione B del RUI; 

• comprovata solidità finanziaria e reputazione sul mercato nazionale; 

• documentata esperienza in partnership di sponsorizzazione e attivazioni 

commerciali, preferibilmente nel settore sportivo o dell'entertainment; 



 

 

• pieno rispetto delle normative di settore (IVASS, GDPR, antiriciclaggio) e 

impegno a operare in modo da non arrecare danno d'immagine alla LNPB, ai 

suoi Club e alle sue competizioni. 

 

Art. 6 - Corrispettivo 

A fronte dell’aggiudicazione dell’opzione A, l’assegnatario dovrà offrire un 

corrispettivo economico non inferiore a € 150.000,00 (centocinquantamila/00) più 

IVA per ciascuna stagione sportiva. Il corrispettivo dovrà essere erogato in denaro, 

con esclusione di qualsiasi forma di corrispettivo in natura, permuta o 

compensazione. 

 

A fronte dell’aggiudicazione dell’opzione B, l’assegnatario dovrà offrire un 

corrispettivo economico non inferiore a € 200.000,00 (duecentomila/00) più IVA per 

ciascuna stagione sportiva. Il corrispettivo dovrà essere erogato in denaro, con 

esclusione di qualsiasi forma di corrispettivo in natura, permuta o compensazione.  

 

Offerte di importo superiore saranno valutate positivamente.  

 

Si specifica che tali importi costituiscono un investimento di marketing e non 

potranno essere in alcun modo compensati, neanche parzialmente, con premi 

assicurativi, commissioni di intermediazione o altri benefici economici legati alla 

gestione delle coperture assicurative. 

 

Art. 7 - Modalità e termini di presentazione delle proposte 

7.1 Modalità e termini 

La proposta deve essere presentata a mezzo PEC all’indirizzo legab@legalmail.it 

entro e non oltre le ore 12:00 del 30 aprile 2026. 

Il processo di selezione dei partner e la conclusione dei contratti avverrà entro il 30 

giugno 2026. 

 



 

 

7.2 Contenuto  

Il partner dovrà presentare la seguente documentazione specificando chiaramente 

per quale opzione (A, B o entrambi) intende concorrere 

 

a) Per tutti i partecipanti: 

 

• presentazione aziendale, con evidenza della struttura organizzativa, della 

solidità finanziaria e delle eventuali referenze nel settore sportivo; 

• dichiarazione sostitutiva, resa ai sensi del D.P.R. 445/2000 dal legale 

rappresentante, attestante il possesso dei requisiti di cui all'art. 5 per 

l’opzione di riferimento; 

• proposta Economica, indicante l'importo del corrispettivo offerto per ciascuna 

stagione sportiva. 

 

b) Documentazione aggiuntiva per i partecipanti all’opzione A (o offerta congiunta): 

 

• progetto Tecnico-Operativo, che descriva la struttura dei servizi assicurativi 

proposti, con riferimento alle esigenze della LNPB e alle opportunità per i 

Club, le modalità di gestione, la struttura del team dedicato e i livelli di servizio 

garantiti. 

 

c) Documentazione aggiuntiva per i partecipanti all’opzione B (o offerta congiunta): 

 

• progetto di Attivazione Commerciale e B2C, che illustri in dettaglio le strategie 

e le iniziative che si intendono sviluppare per valorizzare la partnership e 

raggiungere il target dei tifosi. 

 

Il partner si impegna a mantenere ferma, irrevocabile e vincolante la propria offerta 

per un periodo di 60 (sessanta) giorni decorrenti dalla data di scadenza del termine 

per la presentazione delle offerte indicato nel presente documento. 



 

 

 

Qualora, per esigenze del procedimento, LNPB richieda una proroga del periodo di 

validità, il partner si impegna a valutarla in buona fede e a comunicare per iscritto la 

propria disponibilità entro un termine ragionevole. 

 

Art. 8 - Criteri di valutazione e procedura di selezione 

Le proposte pervenute saranno valutate a insindacabile giudizio della LNPB, senza 

necessità di motivazione alcuna in merito alla eventuale scelta del partner, sulla base 

di un'analisi complessiva che terrà conto dei seguenti elementi, suddivisi per opzione 

 

A) Criteri di valutazione per l’opzione A: 

 

• valore economico dell’offerta; 

• qualità, completezza e struttura dei servizi assicurativi proposti, ivi incluso il 

listino polizze assicurative; 

• struttura operativa, efficienza nella gestione dei sinistri ed esperienza 

specifica nel settore sportivo professionistico; 

• qualità del progetto di sviluppo e supporto per i Club associati; 

• affidabilità, solidità e reputazione del proponente. 

 

B) Criteri di valutazione per l’opzione B: 

 

• valore economico dell'offerta di sponsorizzazione; 

• qualità, innovatività e fattibilità del progetto di attivazione commerciale e 

B2C; 

• allineamento strategico del marchio del proponente con i valori della LNPB; 

• reputazione e capacità di attivazione del proponente. 

 

C) Valutazione delle offerte congiunte (opzione A + opzione B): 

 



 

 

• le offerte congiunte saranno valutate sulla base di tutti i criteri sopra elencati. 

Sarà inoltre considerato un elemento premiante la sinergia e il valore 

aggiunto derivante da una gestione integrata dei servizi assicurativi e della 

partnership commerciale.  

 

Fermo restando l'insindacabile giudizio finale della LNPB, che non è vincolata a 

scegliere l'offerta economicamente più vantaggiosa, la selezione mirerà a individuare 

il partner che garantisca la migliore combinazione complessiva tra i criteri di 

valutazione. 

 

La LNPB si riserva la facoltà di sanare eventuali carenze di elementi formali della 

documentazione amministrativa, assegnando un termine per integrare o 

regolarizzare le dichiarazioni necessarie. 

 

Art. 9 - Chiarimenti 

Eventuali richieste di chiarimenti sulla presente procedura dovranno essere inviate 

in forma scritta all'indirizzo email direzionemarketingmediacomm@legab.it entro e 

non oltre il 29 aprile 2026. Le risposte di interesse generale saranno condivise con 

tutti i soggetti che ne faranno richiesta. 

La LNPB si riserva altresì la facoltà di richiedere chiarimenti e integrazioni agli 

interessati in qualsiasi fase della procedura e senza limiti di tempo. 

 

Art. 10 - Riservatezza 

Tutti gli eventuali documenti di cui il partner dovesse venire in possesso in 

conseguenza della risposta al presente invito sono di natura strettamente riservata. 

Gli interessati si impegnano a non divulgare tali informazioni a terzi. 

 

 

 

 



 

 

Art. 11 - Trattamento dei dati personali 

Ai sensi del Regolamento (UE) 2016/679 (GDPR), i dati forniti dagli interessati saranno 

trattati dalla LNPB esclusivamente per le finalità connesse alla presente procedura di 

selezione e all'eventuale successiva stipula e gestione del contratto. 

 

Art. 12 - Legge applicabile e Foro competente 

La presente procedura e qualsiasi rapporto da essa derivante sono disciplinati dalla 

legge italiana. Per ogni controversia che dovesse insorgere in relazione alla presente 

procedura o al successivo contratto, sarà competente in via esclusiva il Foro di 

Milano. 

 

Art. 13 – Contatti 

LNPB – Lega Nazionale Professionisti B 

legab@legalmail.it 

- Area marketing, commerciale, media e comunicazione 

direzionemarketingmediacomm@legab.it 

 

Milano, 16 aprile 2026 

 

Lega Nazionale Professionisti Serie B 


